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Episode 1 

5 Gründe, mehr zu fordern, als ich erwarte: 
 

1. Ich gewinne Verhandlungsspielraum 

2. Ich könnte es bekommen 

3. Ich erhöhe den Wert meiner Leistung 

4. Ich kann dem anderen »Gewinn« überlassen und damit den 
toten Punkt überwinden oder vermeiden 

5. Ich schaffe die Voraussetzung, dass die andere Seite 
gewinnen kann. 


